Rotary
Startup

Présentation de ’action

« Rotary startup »
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sanue L Objectif

Aider des startupers

* Les aider a confirmer qu’ils sont préts pour se lancer

i)

Etes-vous pret pour

* Leur permettre d’approfondir et de se confronter sur la _
votre pitch?

communication des éléments clés de leur projet

Grace au séminaire résidentiel « Rotary start-up » organisé par le Rotary
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sy Le moment clé
du séminaire :
I'elevator pitch

Rotary {5 Sk @4\

» Préparé entre tous les startupers, avec I’aide d’intervenants experts
(bénévoles rotariens)

« Devant un public de rotariens, d’investisseurs potentiels et en présence
des clubs rotary parrains
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Rotary

s Le réseau et le club Rotary parrain

Tous les startupers seront parrainés et soutenus
par un club Rotary

Intérét pour le Réseau, pour l'investisseur

* Acces direct a de nouveaux « dossiers » sur le marché « gris »
» Des startupers préparés et soutenus par le Réseau Rotary

Intérét pour le club Rotary :

* Une action de I'axe Rotary « Développement économique local »
* Un recrutement potentiel dans le club du startuper

« Faire connaitre 'image « professionnelle » du Rotary

Son role :

« Identifier un startuper dans son entourage,
« Inscrire les candidats, s’assurer de la contribution financiere
» Venir a la soirée « pitch » et épauler le startuper dans la durée
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s L budget

« Cott de revient par startuper sur 2 jours et demi : 450 euros®

- Payé en grande partie par le startuper avec une participation du Club Rotary fonction de ses
possibilités (de 0 a 200 euros)

(1) Essentiellement des cotits d’hébergement et de restauration ; les animateurs du séminaire sont des rotariens bénévoles
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Rotary

sanw L€ programme du séminaire

mercredi 12 mars 2025 jeudi 13 mars 2025 vendredi 14 mars 2025
8h Petit-dé&jeuner Petit-dé&jeuner
Yh -
Business plan/financement
10h plan/ Debriefing individuel sur le pitch
Pause Debriefing collectif
11h s -
Organisation/RH/ Moyens . .
. bilan des acquis
12h [Logistique esa
13h Accueil - Déjeuner Déjeuner Déjeuner
L ] "J - -
14h Introduction - tour de table Quel type d'entrepreneur suis-je ? Au-revoir- Depart
Qu'est-ce que cela va changer dans ma
. . vie?

15h Produit /services Comment vais-je I'assumer ?
16h Pmise Pmise

Travail individuel- intégration des . L,
17h | Clients / mode de commercialisation e Chaque session est animée par un expert,
18h les startupers présentent a tour de réle, les

check-in Pitch elevator autres questionnent, I'animateur questionne
13h Di et apporte son expertise
20h e )
Diner

21h répétition pitch ; idéation ;
29h coaching individuel

hébergement hébergement
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Rotary

Startup S,inSCI'iI'e

www.rotarystartup.com

contact@rotarystartup.com

Francis ALLARD
06.63.97.90.83
Rotary club Paris Champs Elysées
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